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Salgsplanlagning i Detailhandlen

Kort fortalt Kontakt

Efter uddannelsen kan deltageren i forbindelse med gennemfgrelsen af virksomhedens
salgsaktiviteter, samarbejde med kolleger om planlaegningen af salgsarbejdet, sa der opnas

sammenhaeng pa tvaers af afdelinger, der matcher butikkens overordnede profil. Karen Clausen

73407914

Fag: Salgsplanlaegning i Detailhandlen kac@bcsyd.dk

Fagnummer: Varighed K .
40331 1 dag ursuspris
AMU-pris: Uden for malgruppe: ShKn}l(JZM 00
DKK 214,00 DKK 815,15 ’
Uden for malgruppe:
DKK 773,15
Malgruppe: Salgs- og servicemedarbejdere der arbejder i starre detailvirksomheder.
Malgruppen er primeert medarbejdere, der er teamansvarlige.
Beskrivelse: Deltageren kan i forbindelse med gennemfarelsen af virksomhedens TiImeIding

salgsaktiviteter, samarbejde med kolleger om planleegningen af det daglige salgsarbejde, sa der
opnas sammenhaeng pa tvaers af afdelinger, der matcher butikkens overordnede profil.
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