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Nye kunder via viral markedsfering

Kort fortalt Kontakt

Deltageren laerer at anvende viral markedsfering til at styrke virksomhedens online
markedsfagringsindsats. Der arbejdes med forskellige virale markedsfgringsmedier og -kanaler,
bl.a. sociale netvaerk, nichesites, communities, blogs mm. Deltageren kan placere/uploade
markedsfgringskampagnen i de relevante medier.
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Fag: Nye kunder via viral markedsfering

Fagnummer: Varighed Kursuspris
40995 2 dage
AMU:
AMU-pris: Uden for malgruppe: DKK 436,00
DKK 436,00 DKK 1.385,10
Uden for malgruppe:
DKK 1.385,10
Malgruppe: Malgruppen er medarbejdere og selvstaendige, der til daglig arbejder med
markedsfgring i handels- og servicevirksomheder.
Tilmelding

Beskrivelse: Deltageren kan med udgangspunkt i vicksomhedens e-strategi
(markedsfgringsstrategi pa Internettet) anvende viral markedsfering til at styrke virksomhedens
online markedsfgringsindsats.

Deltageren kan anvende forskellige virale markedsfaringsmedier og -kanaler, herunder sociale
netvaerk, nichesites, communities, blogs mm., og kan vurdere hvilke og hvornar de skal bringes i
spil i forhold til virksomhedens gnskede malgruppe.

Deltageren kan bistéa ved udarbejdelsen af en markedsferingskampagne og kan
placere/uploade den i de relevante medier.
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